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Entdecken Sie

das Potenzial |hrer Kunden

Das Modul okular CBS dient der risikoadjustierten Konditionie-
rung von Kundengeschaften, der Berechnung von Vorfalligkeiten
sowiederNachkalkulationundumfassendenAnalysevon Kunden-
geschaften. Die Kalkulationsmethoden werden im Controlling-
Rechenkern durchgefiihrt (kurz: CRK).

Ergebnisorientierte Vertriebssteuerung

In okular CBS finden Sie vielfaltige Mdglichkeiten, die Ergebnis-
daten nach unterschiedlichsten Fragestellungen aufzuberei-
ten und zu analysieren. Uber die Dimensionen ,Profit-Center”,
.Produkte” und ,Kunden” kénnen Sie im Rahmen der unten ge-
nannten Auswertungen jedes institutsspezifische Problem hin-
terfragen und jeden Ausschnitt des ,Gesamt-Ergebniswirfels”
auswerten. Der Drill-down bis auf ein Einzelgeschaft ermdglicht

Nachvollziehbarkeit und Transparenz.

Ergebnisbeitrage lassen sich dementsprechend auch fir eine
erfolgsbezogene Vergiitung einzelnen Mitarbeitern zuordnen.

Risikoadjustiertes Pricing

Fir die individuelle risikoadjustierte Konditionierung konnen
Sie alle individuellen Geschafts- und Bewertungsparameter zur
Generierung eines Geschaftscashflows erfassen und neben der
Kondition die passende Ratenhohe zur Kapitalrickfihrung zum
Geschaftsende ermitteln.

Fir die Berechnung einer Vorfalligkeitsentschadigung und den
daraus resultierenden betriebswirtschaftlichen Schaden, kann
eine Leistungsstorung berechnet werden.

Steuerungsbereiche

Adressrisiko

Markt-/Liquiditatsrisiko

Gesamtbanksteuerung

operationelle Risiken

Kundengeschiftssteuerung

Meldewesen/Accounting

okular CBS

Funktionsumfang des Moduls
okular CBS Vorkalkulation

barwertig

periodisch
Effektivzinssatze
Margen
Standardstiickkosten
Risikopramien

Standardproduktkatalog
Margentableau
aktuelle Konditionen

Vorfalligkeitsentgelt
strukturkongruente Refinanzierung
Erlduterung fir Kunden

barwertige Steuerung

ergebnisorientierte
Vereinbarungspraxis



Die transparente Darstellung des Kundengeschafts mit okular CBS verbessert die Produktivitat

und die Ergebnissituation |hres Vertriebs. Sie konnen schnell und gezielt auf Ergebnisentwicklun-

gen reagieren.

Fir die Berechnung des Ergebnisanspruchs kann eine Zielwert-
suche gestartet werden, die eine Iteration durchfiihrt und somit
die Kondition oder Rate ermittelt, die zur gewlnschten Ziel-
marge bzw. zum gewiinschten Zieldeckungsbeitrag fuhrt.

Zur Unterstltzung der Berater kann tber Mustergeschafte ein
Standardkonditionentableau generiert werden.

Umfassende Kalkulationsmaglichkeiten

okular CBS ermdglicht Kalkulationen auf Konten-, Kunden- und
Engagementebene. Alle Kalkulationsparameter sind flexibel
definierbar.

Der Controlling-Rechenkern ermadglicht die Kalkulationen di-
verser barwertiger und periodischer Grof3en fir die Vor- und
Nachkalkulation von Kundengeschaften. Diese Ergebnisse sind
wichtige Grof3en fur die Bewertung von Finanzinstrumenten, der
damit verbundenen Ertrage und der Risiken. Neben der Bewer-
tung und der Cashflowgenerierung verschiedenster Produkte
gehort auch die realitatsnahe Leistungsstorungskalkulation zu
den Kerngebieten. Es werden alle Berichtsgréf3en fir jedes Ein-
zelgeschaft im Monatsturnus vorgehalten.

Hohe Datenqualitat

okular CBS garantiert die Aktualitat der Kundengeschaftsdaten
durch eine monatliche Nachkalkulation des gesamten Kunden-
geschaftsbestands auf Einzelgeschaftsbasis.

Durch die gemeinsame Datenbasis aller Produkte schafft okular
eine konsistente Grundlage fur die Gesamtbanksteuerung.

Abdeckung regulatorischer Anforderungen

okular CBS bietet Ihnen umfassende Rollen-, Rechte und Proto-
kollierungsfunktionen. Fir diese okular Software liegt eine Be-
scheinigung Uber die Prifung durch unabhangige Wirtschafts-
prifer nach Prifungsstandard IDW PS 880 vor.

Des Weiteren ist das Programm mehrbenutzerfahig, d.h. mehrere
Benutzer kénnen gleichzeitig damit arbeiten.

Funktionsumfang der Software okular CBS

Analysen

Leistungs-

monitoring

Neugeschaftsentwicklung
Standardstickkosten
Risikopramienbarwert
Eigenkapitalkosten
Overheadkosten
Produktivitat

barwertig
periodisch
Kunden
Konten
Vertrieb

Volumina (nominal/effektiv)
Zinssatze (nominal/effektiv)
Margen

Stiickzahlen (Kunden/Konten)
Provisionsertrage
Wertpapierumsatze

Standardauswertungen wie

- Soll-Ist-Betrachtung

- Zeitreihen-Analysen

- Profit-Center-Vergleich

- Neugeschaftsentwicklungen
- Wanderungsbewegungen

frei definierbare Auswertungen
Provisionsauswertung

Performance
Benchmark
mitarbeiterbezogen



lhre Ansprechpartner

Christiana FaBBbender
Methoden- und Produktmanagement

Christiana.Fassbender@parcIT.de
Tel. +49 221 - 584 75 - 281
Fax +49 221 - 584 75 - 302

Patrick Jackes
Methoden- und Produktmanagement

Patrick.Jackes@parclT.de
Tel. +49 221 - 584 75 - 436
Fax +49 221 - 584 75 - 302

Vertrieb:
Jochen Kleibrink
Leiter Vertrieb

Jochen.Kleibrink@parcIT.de
Tel. +49 221 - 584 75 - 475
Fax +49 221 - 584 75 - 302

Thorsten Schulz
Methoden- und Produktmanagement

Thorsten.Schulz@parclIT.de
Tel. +49 221 - 584 75 - 134
Fax +49 221 - 584 75 - 302

Christian Thole
Methoden- und Produktmanagement

Christian.Thole@parclIT.de
Tel. +49 221 - 584 75 - 278
Fax +49 221 - 584 75 - 302
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